IT MANAGEMENT CONSULTING
GROUP GMBH

Vertriebsbeauftragter (m/w)

Standort: Hamurg

Unser Mandant ist ein flhrendes Telekommunikations-/Systemhaus und Partner der
marktfihrenden Hersteller. Dabei steht die Losung der individuellen Kundenanforderungen im
Vordergrund. Neben dem Kerngeschaft, der Telekommunikation, liegen die Kompetenzen im
Bereich der Netzwerke, der Konvergenz der Technologien, sowie im Segment der
Informationstechnik.

lhre Aufgaben

Wir versprechen lhnen ein interessantes Tatigkeitsfeld, das Abwechslung in einem der
spannendsten Felder der Wirtschaft bietet. Dazu ein motiviertes Team, das den Kunden in
den Mittelpunkt stellt und fir ihn gemeinsam die optimale Lésung erarbeitet. Haben Sie Spaf}
an dieser Herausforderung? Sie verantworten die Ausschépfung des Marktpotentials in Ihrem
Vetriebsbezirk bzw. dem zugeordneten Kunden-/Interessentensegment geman der
personlichen Zielvorgabe. Sie tragen die Verantwortung fur das Erreichen der vereinbarten
Vertriebsziele bei groRtmaoglicher Wirtschaftlichkeit.

Ihre Eigenschaften, Fahigkeiten und Ausbildung

Sie sind ein echter Vertriebs-Profi? Sie sind stark in der Neukundenakquisition? Sie spielen
gern im Team? Sie sind flexibel und kénnen sich gut durchsetzen? AuRerdem glanzen Sie mit
Geschick in Verhandlungen und denken in kaufmannischen Kategorien?

Sie verflugen Uber eine entsprechende kaufmannische Berufsausbildung oder ein
abgeschlossenes Hoch-/Fachhochschulstudium mit dem Schwerpunkt Marketing/Vertrieb und
kénnen Erfahrungen im Vertrieb oder Projekten vorweisen. Idealerweise verfiigen Sie Uber
Erfahrungen aus dem Markt der Callcenter-L6sungen, der Netzwerkldsungen, der
Netzanbieter oder des Segments Unified Messaging.



