
  

Solution Architect Healthcare (m/w)

Standort Hamburg, Hannover oder Bremen

Unser Mandant ist weltweit einer der führenden Anbieter für offene Kommunikationslösungen 
und -services. Kommunikationssysteme, Netzwerk-Infrastrukturen und Sicherheitslösungen 
sind Bestandteile des Portfolios. Über das weltweite Netzwerk mit mehr als 12.000 
Servicemitarbeitern in über 20 Ländern wird das komplette Portfolio von Unternehmens-
lösungen angeboten. Sie umfassen das gesamte Spektrum von der Zusammenführung 
komplexer Netzwerke und IT-Umgebungen bis hin zu Ideen für einfache, alltägliche 
Endgeräte, um erreichbar zu bleiben. 

Am Standort Hamburg, Hannover oder Bremen suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
für den Bereich Consulting & Design einen Solution Architect Healthcare (m/w).

Ihre Aufgabenschwerpunkte:

• Design, Konzeption, Kalkulation und Angebotserstellung kundenspezifischer Lösungen 
unter Berücksichtigung der Kundenanforderungen und wirtschaftlicher Gesichtspunkte

• Aktive Einbindung des Einkaufs im Angebotsprozess von Fremdprodukten und 
-leistungen

• Dokumentation und Weitergabe aller für die Ausführung relevanter Informationen
• Abgleich angebotene Leistung vs. beauftragte Leistung und Übertragung in die 

entsprechenden Verfahren
• Aufnahme von Kundenanforderungen und bereits vorhandener Lösungen, erstellen von 

Kundenunterlagen wie Lösungsbeschreibungen / 'Scope of work', Aufwandsabschätzung 
für Dienstleistungen (eigen / fremd)

• Auswahl der einzusetzenden Lösungskomponenten unter Berücksichtigung von 
Kundenanforderungen, Design und Wirtschaftlichkeit

• Präsentation von Lösungskonzepten bei Endkunden in enger Zusammenarbeit mit dem 
Vertrieb

• Unterstützung der kaufmännischen Mitarbeiter bei der Auftragsbestätigung und 
Fakturierung

Ihr Profil:

• Hochschulabschluss (Universität/Fachhochschule) in der Fachrichtung Betriebswirtschaft 
oder ähnliche, vergleichbare Abschlüsse

• Mehrjährige, fachbezogene Tätigkeit im Projektgeschäft
• Fachkenntnisse im zugeordneten Lösungsportfolio inkl. Zertifizierungen



  

• Umfassende kaufmännische (Verkauf, Controlling, etc.) und betriebswirtschaftliche 
Kenntnisse

• Umfassendes Wissen der relevanten Wettbewerber und Technologien
• Anwendung verschiedener methodischer Kompetenzen (Moderation, Präsentation, 

Kommunikation
• Ergebnis- und Kundenorientiert
• Organisationsgeschick und Qualitätsorientiert
• Analysefähigkeit von komplexen Zusammenhängen


